
Ошибочно мнение, что задачей со-
временного дистрибьютора явля-
ется только поставка оборудова-

ния по перечню заказчика, а сфера его 
ответственности – выдержать сроки по-
ставки и обеспечить минимальные цены 
на продукцию.  Проекты становятся все 
более сложными. На плечи дистрибью-
тора ложится целый ряд дополнитель-
ных функций – сервисные функции, тех-
нические консультации и поддержка, а 
также целый ряд других. К примеру, при 
организации работы с регионами наи-
более важны техническая поддержка и 
консультации.

ООО «КорНЕТ» – дистрибьютор но-
вого поколения. Компания предлагает 
полный  комплекс оборудования (от 
слаботочных систем до силовой элек-
трики), необходимый для монтажа, 
эксплуатации и модернизации техни-
ческих систем современного здания. 
В компании работает круглосуточная 
горячая линия для оперативного реше-
ния вопросов технической поддерж-
ки клиентов. Наличие промежуточных 
территориально распределенных точек 
складирования способствует сокра-
щению сроков доставки оборудова-
ния на объекты. Аналитический отдел 
компании занимается изучением 
рынка оборудования с целью посто-
янного увеличения и обновления его 
номенклатуры; организацией новых 
направлений, исходя из потребностей 
рынка; разрабатывает различные схе-
мы взаимодействия с поставщиками и 
компаниями-заказчиками. Компанией 
накоплен опыт работы и разработаны 
схемы поставки оборудования как для 
крупных, так и для небольших про-
ектов. При этом, с учетом специфики 
и необходимости разных  подходов к 
организации работы с проектами раз-
ного масштаба, в компании созданы 
специализированные  отделы по об-
служиванию разных по величине про-
ектов. Компания «КорНЕТ» предлагает 
проведение совместных маркетинго-
вых программ. Программы основаны 
на частичном объединении маркетин-
говых планов компаний-партнеров: 
совместное участие в выставках, под-
готовка обучающих семинаров и кон-
ференций. Программы направлены 
на повышение эффективности меро-
приятий по продвижению продукции и 
услуг и снижение затрат на их проведе-
ние. Компания постоянно ищет новые 
– более эффективные –  формы работы 

с различными звеньями одной «техно-
логической цепочки» (производитель 
– дистрибьютор продукции – монтаж-
ная организация – заказчик). Этому в 
значительной степени способствуют 
совместные мероприятия, организуе-
мые и проводимые ООО «КорНЕТ» (на-
пример, состоявшийся в сентябре 2010 
года КРУГЛЫЙ СТОЛ). Коллектив ком-
пании формировался из специалистов, 
давно работающих в данном сегменте 
рынка, хорошо его знающих и накопив-
ших достаточный опыт. Каждый из ме-
неджеров, возглавляющих отдельное 
направление компании, является экс-
пертом в своей области.

Прогнозируется, что с внедрением и 
развитием облачных вычислений ры-
нок IT-технологий и информационных 
сетей претерпит существенные измене-
ния (так как  корпоративные заказчики 
уменьшат объемы закупок серверов и 
программного обеспечения), что не-
пременно отразится на дистрибьюторах 
этого вида оборудования. Несомненно, 
что cтруктурированные кабельные си-
стемы (СКС) и в этих условиях не по-
теряют своей актуальности при строи-
тельстве и реконструкции зданий. При 
организации рабочих мест необходимо 
будет обеспечить подключение теле-
фонных аппаратов и рабочих станций к 
телефонной станции и к активному се-
тевому оборудованию соответственно. 
Общеизвестно, что от качества рабо-
ты СКС напрямую зависит надежность 
всей информационной системы пред-
приятия. Качество элементов построе-
ния современной СКС должно быть вы-
соким, а система в целом должна быть 
готова к увеличению информационной 
нагрузки. Возрастает значение промыш-
ленного применения СКС для органи-
зации управления производственным 
циклом, что повышает требования к ка-
честву СКС. СКС будут занимать достой-
ное место на IT-рынке еще достаточно 
долгое время. И тот факт, что большая 
часть процессов по обработке инфор-
мации будет «стремиться в облака», не 
может повлиять на востребованность 
новых решений в области СКС. Откры-
тие нового реального офиса компании 
все равно потребует строительства СКС 
для получения всех информационных 
сервисов, доступа к информационному 
облаку, системам видеоконференций, 
телефонной связи и т. д.  Развитие ин-
формационной инфраструктуры в Рос-
сии далеко от завершения. При том что 

необходимо заниматься внедрением 
облачных сервисов, не стоит забывать 
о большом количестве систем СКС, тре-
бующих реконструкции. А еще большее 
количество необходимых СКС пока во-
обще не построено. 

Компания «КорНЕТ» осуществляет про-
дажу и поддержку cтруктурированной 
кабельной системы European Cabling 
System (ECS). Система ECS – совре-
менный универсальный продукт  для  
организации высокоскоростных ин-
формационных сетей. ECS постоянно 
развивается, увеличивается номенкла-
тура необходимых компонентов для 
построения современных систем и для 
работы с новейшими телекоммуника-
ционными приложениями. Высокое ка-
чество компонентов системы ECS под-
тверждено сертификатами российских 
и международных сертификационных 
центров и полностью соответствует тре-
бованиям международных и российских 
стандартов.

При развитии системы ECS учитывают-
ся  требования конечного пользователя, 
ведется сбор и анализ соответствующей 
информации на рынке СКС. Система ECS 
быстро реагирует на изменения тенден-
ций развития рынка СКС, уделяя особое  
внимание компонентам, способствую-
щим повышению качества и уменьше-
нию сроков монтажа и запуска системы.

Разработчиками системы ECS обеспе-
чена готовность к интегрированным ре-
шениям, позволяющим предоставлять 
пользователям полный комплекс услуг и 
внедрять новейшие технические разра-
ботки. Рост информационных потоков и 
скорости передачи,  а также ужесточе-
ние требований к надежности инфор-
мационных систем накладывают все 
более высокие требования к подготовке 
персонала. Компания «КорНЕТ» имеет 
собственный оборудованный Учебный 
центр для проведения полноценного 
обучения специалистов, занимающих-
ся СКС. После прохождения обучения 
слушатели получают соответствующие 
сертификаты.
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Компания «КорНЕТ» –  
дистрибьютор нового поколения

ООО «КорНЕТ» работает на рынке стран СНГ более года. При создании компании «КорНЕТ» 
учитывалась потребность рынка в дистрибьюторах нового поколения, способных помимо  
продажи оборудования предлагать дополнительно полный комплекс сопровождения проектов.
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